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Stowo od autorow:

Rozporzadzenie z grudnia 2008 r. wptyneto na ograniczenie liczby spotkan
przedstawicieli medycznych z lekarzami i zmusito firmy farmaceutyczne
do poszukiwania nowych sposobéw dotarcia do przedstawicieli branzy
medycznej. Na znaczeniu zaczety nabiera¢ nowe formy farmamarketingu,
takie jak np. wirtualne szkolenia czy e-detailing, ktére nie wymagaja osobistych
spotkan przedstawiciela z lekarzem. Wtasnie te nowoczesne formy sg gtéwnym
obszarem zainteresowania niniejszego raportu, ktéry wskazuje, miedzy innymi,
w jaki sposéb najefektywniej stosowac je w kontaktach z lekarzami i jak, wedtug
lekarzy, nowoczesne formy marketingu wypadaja z poréwnaniu z tradycyjnymi
formami kontaktu.

Agnieszka Stawarska, Analityk rynku farmaceutycznego
Monika Stefanczyk, Gtowny analityk rynku farmaceutycznego

Opis raportu:

Gtownym Zrodtem informacji do raportu jest badanie przeprowadzone przez ekspertow PMR Research wérdd
350 lekarzy z 7 specjalnosci: pediatria, lekarz ogdlny/medycyna rodzinna, ginekologia, neurologia/psychiatria,
kardiologia, pulmonologia, onkologia. Raport udziela miedzy innymi odpowiedzi na pytania, jakie Zrédta informacji
o lekach sa najczesciej wykorzystywane przez lekarzy, jak oceniajg oni poszczegdlne formy kontaktu z firmami
farmaceutycznymi i jak w poréwnaniu z tradycyjnymi formami kontaktu wypadaja nowoczesne metody dotarcia
do lekarzy (np. e-detailing). Wskazuje wiec tym samym firmom farmaceutycznym najskuteczniejsze formy kontaktu
7 branza medyczna.
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Kluczowe zagadnienia poruszone w raporcie:

Zrédha informadji o lekach

informacje, ktérych pozyskaniem od firmy farmaceutycznej lekarze sg najbardziej zainteresowani

ocena czestotliwosci i znajomosci przez lekarzy poszczegdinych form kontaktu z firmami farmaceutycznymi
ocena liczby kontaktéow (w tym osobistych) z firmami farmaceutycznymi

ocena nowoczesnych form komunikacji (prezentacje multimedialne, e-detailing, wirtualne szkolenia)
w poréwnaniu do tradycyjnych form kontaktu pod wzgledem ilosci, rzetelnosci, wiarygodnosci uzyskiwa-
nych informacji, wygody, efektywnosci czasowej, mozliwosci zadawania pytar/uzyskiwania dodatkowych
informacji

czynniki, ktére moga skfoni¢ lekarzy do korzystania z nowoczesnych form farmamarketingu

B 3naliza poréwnawcza lekarzy wedtug specjalizacji

Zaufali nam:
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Metodologia Marketinsight

Raportzostat przygotowany z uzyciem metodologii PMR MarketInsight. PMR MarketInsight
to stworzona przez PMR metodologia stuzaca kompleksowemu przygotowywaniu
raportéw-analiz branzowych.

Informacje o PMR

PMR Publications (www.pmrpublications.com) wydaje wysokiej jakosci publikacje biznesowe
przeznaczone dla firm dziatajgcych w Polsce, pozostatych krajach Europy Srodkowej i Wschodniej oraz
na innych rynkach rozwijajacych sie. Opracowania PMR Publications analizujg klimat inwestycyjny
w regionie, a w szczegdlnosci sytuacje w branzy budowlanej, farmaceutycznej, ITi telekomunikacyjnej
oraz handlu detalicznego. Oferta PMR Publications obejmuje ptatne i bezpfatne biuletyny branzowe,
internetowe serwisy informacyjne oraz raporty analityczne.

PMR Publications jest czescig PMR (www.pmrcorporate.com), firmy specjalizujacej sie w dostarczaniu
wysokiej jakosci informadji rynkowych oraz ustug firmom zainteresowanym rynkami Europy Srodkowo-
Wschodniej. Do gtownych obszaréw dziatalnosci PMR nalezy wydawanie publikacji biznesowych,
Swiadczenie ustug konsultingowych (PMR Consulting) i badania rynku (PMR Research).

PMR Ltd. Sp. z 0.0, ul. Dekerta 24, 30-703 Krakdw, Polska

Dane kontaktowe:

tel. /48/ 12618 90 30

fax /48/ 12618 90 08

e-mail: moreinfo@pmrcorporate.com
www.pmrpublications.com
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FORMULARZ ZAMOWIENIA W PMR

ABY ZtOZYC ZAMOWIENIE PROSZE PRZEStAC FORMULARZ FAKSEM NA NR: /48/ 12 618 90 08
Zamawiam raport:

Nowoczesne i tradycyjne formy skutecznego farmamarketingu
Na podstawie badania wsrod 350 lekarzy

Data publikacji: listopad 2010
Jezyk: angielski, polski

1 Wersje jezykowe Single user licence*  5-user licence** Corporate licence*** Global licence****
[0 angielska lub [ polska [ €2000 [] €3000 ] €4000 ] €5000
@l [ angielskaipolska [0 €2800 [0 €4200 [0 €5600 [0 €7000
P PMR jest cztonkiem SIIA's Corporate Content Anti-Piracy Program. W wypadku ztamania warunkéw licencji, do SIIA zostanie wystany raport w celu przeprowadzenia dochodzenia, a w konsekwencji
bJ mogg zostac przez SIIA natozone kary finansowe.
: * Zamawiajac wersje ,single user licence” klient nabywa licencje upowazniajaca do wykorzystywania publikacji wytacznie w ramach jednego stanowiska komputerowego. Wszelkie kopiowanie,
— rozpowszechnianie oraz udostepnianie w sieci komputerowej (zaréwno catoéci, jak i fragmentdéw) jest niedozwolone. Raport w formacie PDF dostarczany jest droga emailowa.
< ** Zamawiajac wersje ,5-user licence” klient nabywa licencje upowazniajaca do kopiowania, rozpowszechniania oraz udostepniania publikacji maksymalnie 5 osobom w obrebie oddziatow
N organizacji wymienionej na formularzu zamowienia, mieszczacych sie w tym samym kraju, w ktérym znajduje sie siedziba oddziatu zamawiajacego. Raport w formacie PDF dostarczany jest
D droga emailowa.
O **% Zamawiajac wersje ,corporate licence” klient nabywa licencje upowazniajaca do kopiowania, rozpowszechniania oraz udostepniania publikacji tylko w obrebie oddziatéw organizacji
o wymienionej na formularzu zamowienia, mieszczacych sie w tym samym kraju, w ktérym znajduje sie siedziba oddziatu zamawiajacego. Wersja na CD obejmuje raport w formacie PDF oraz
wszystkie tabele i wykresy w fatwym do kopiowania formacie, umozliwiajacym uzycie ich we wiasnych prezentacjach, analizach itp.
**xx Zamawiajac wersje, global licence”klient nabywa licencje upowazniajaca do kopiowania, rozpowszechniania oraz udostepniania publikacji (zaréwno catosci, jak i fragmentéw) nieograniczonej
liczbie 0s6b w obrebie wszystkich oddziatow organizacji wymienionej na formularzu zamoéwienia, takze tych mieszczacych sie w innych krajach, niz kraj oddziatu zamawiajgcego. Wersja na CD
obejmuije raport w formacie PDF oraz wszystkie tabele i wykresy w fatwym do kopiowania formacie, umozliwiajgcym uzycie ich we wiasnych prezentacjach, analizach itp.
D Pan D Pani Jesli dane kontaktowe réznig sie od danych do faktury, prosze o przestanie ich faksem razem z wypetnionym formularzem zamoéwienia.
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Polscy klienci musza dodac 22% VAT. Dla polskich klientow faktura zostanie wystawiona w PLN wg kursu NBP z dnia poprzedzajacego dzier wystawienia faktury.
3 G Dla klientéw zagranicznych faktura zostanie wystawiona w EURO.
2| [ PRZELEW: ] KARTA KREDYTOWA:
% PMR Ltd. Sp.z 0.0. UbinersClub - [visa [ Eurocard / Mastercard [ American Express
== Dla klientow polskich: Kwota (w zlotdéwkach wg biezacego kursu NBP)
L@l Raiffeisen Bank Polska S.A. o
oMl Ul Armii Krajowej 18, 30-150 Krakow Wiasciciel karty
Numer konta: 36 1750 1048 0000 0000 0758 5225
Nr ki
<C rkarty
»= Dlaklientéw zagranicznych: .
(a=l Raiffeisen Bank S.A. Wazna do
8 ul. Armii Krajowej 18, 30-150 Krakow Adres bilingowy
Numer konta: PL 92 1750 1048 0000 0000 0758 5284 K
SWIFT CODE: RCBWPLPW arty

1 Adres korespondencyjny

E-mail / tel. do dziatu ksiegowosci

Upowazniam PMR Ltd. Sp. z 0.0. do wystawienia faktury bez mojego podpisu oraz
do wprowadzenia podanych przeze mnie informacji do bazy danych PMR
(Ustawa o ochronie danych osobowych, Dz.U. nr 133/97, poz. 883).
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odpis: Tylko podpisane zamowienia bedga realizowane

Dziekujemy bardzo! Skontaktujemy sie z Paristwem w celu potwierdzenia zamdwienia.
PMR Ltd. Sp. z 0. 0., tel. /48/ 12 618 90 00, fax /48/ 12 618 90 08, e-mail: moreinfo@pmrcorporate.com, ul. Dekerta 24, 30-703 Krakéw, Polska

NIP: 676-20-95-189, Sad Rejonowy dla Krakowa-Srédmiescia w Krakowie
Xl Wydziat Gospodarczy Krajowego Rejestru Sagdowego, Nr KRS: 0000057694, wysokos¢ kapitatu zaktadowego: 130 000,00 zt
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